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WM-Gewinnspiel: Anpfiff mit
Wertgarantie

Wertgarantie hat zur bevorstehenden FuBRball-Weltmeisterschaft ein
Tippspiel fiir seine Vertriebspartner gestartet, bei dem WM-Wissen mit
Verkaufstalent kombiniert werden muss.

(Quelle: PHOTOCREO Michal Bednarek/Shutterstock)

Zum Start der FuBball-WM hat Wertgarantie fir seine Vertriebspartner
das Gewinnspiel ,Tippen, Jubeln und Kassieren” aufgelegt. Fur das
besondere WM-Tippspiel fur den Fachhandel sind Anmeldungen ab sofort
moglich. Dabei gilt es, Verkaufstalent am geschicktesten mit WM-Wissen
zu kombinieren. Jeder Fachhandler oder Verkaufer konne sich ab sofort
registrieren und sofort mit der Tippabgabe beginnen, wie der
Versicherungsdienstleister mitteilte.



Und so lauten die Regeln: Die Partien der Gruppenphase mussen bis
spatestens 15 Minuten vor Anpfiff der jeweiligen Partie getippt werden,
die offenen Tipp-Fragen bis spatestens 15 Minuten vor Anpfiff der WM.
Parallel dazu spielt es aber auch eine Rolle, weiter Wertgarantie-Vertrage
zu verkaufen. Denn zwischen dem 20. November und dem 18. Dezember
zahlen alle aktionsrelevanten Vertrage, die produziert werden, mit in die
kombinierte Wertung.

Die Punkte aus dem Tippspiel werden dann taglich mit den jeweiligen
Vertragspunkten multipliziert. Den aktuellen Stand kann jeder Teilnehmer
Uber ein Ranking im Fachhandlerportal einsehen.

Die ersten 1.000 Platze werden nach der WM mit Gutscheinen pramiert,
wobei der Wert von der jeweiligen Platzierung abhangt. Dazu Thilo Droge,
Geschaftsfuhrer Vertrieb bei Wertgarantie: ,Wir wollen ein spannendes
Online-WM-Tippspiel mit dem Verkaufsgeschick unserer Partner
kombinieren und so etwas zum Jahresendgeschaft beitragen. Denn
gerade in diesen Zeiten konnen unsere Fachhandelspartner jedes
Geschaft gut gebrauchen.”
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